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Olaf Meier

Geschaftsfuhrer der ADC
African Development
Corporation,

hat mehr als 15 Jahre
Erfahrung in Kapitalmarkten,
Investor Relations, Rechts-
beratung sowie Finanzen.

ADC African Development
Corporation ist eine Invest-
ment Holding, die sich auf die
Finanzdienstleistungsindustrie
in ausgewahlten Markten
subsaharischer Lander Afrikas
konzentriert.

“Der Datenraum schafft

Transparenz fur Investoren -

und das weltweit”

Warum haben Sie sich fiir die Arbeit mit
einem Datenraum entschieden?

Gegenlber unseren Investoren ist eine professio-
nelle Darstellung sehr wichtig. Daher wollten wir
einen Due Diligence Datenraum etablieren, um
Investoren weltweit den Zugang zu vertraulichen
Dokumenten unseres Unternehmens und zu den
Portfoliogesellschaften zu ermdglichen.

Warum setzen Sie AWARO® ein ?

Wir haben einen Anforderungskatalog aufgestellt
und verschiedene Datenraume unterschiedlicher
Anbieter aus verschiedenen Landern miteinander
verglichen. AWARO® deckt die von uns gefor-
derte Funktionalitat ab und hat das beste Preis-/
Leistungsverhaltnis.

Auf welche Funktionen legen Sie Wert?
Einfachheit, Uberschaubarkeit und Benutzer-
freundlichkeit. Die Investoren mussen sich schnell
einloggen und zu den fir sie relevanten Daten
gelangen kénnen. AuBBerdem missen wir den
jeweiligen Anforderungen und Unternehmen
entsprechend die Ordnerstruktur aufbauen, und
wenn notwendig, diese jederzeit anpassen kon-
nen. DarUber hinaus ist es flr uns wichtig, die Zu-
griffe der Nutzer je nach Relevanz der Dokumente
zu steuern. So existieren im Datenraum abhangig
vom Investor unterschiedliche Zugriffsprofile.

Wie arbeiten Sie mit dem Datenraum?
Nachdem die Daten der Portfoliogesellschaften
im Datenraum aufgenommen worden sind,

laden wir die potentiellen Investoren ein, sich

die Informationen anzusehen. Neue Dokumente
wie zum Beispiel vor kurzem unterzeichnete
Vertrage der Unternehmen oder Quartals- und
Jahresberichte kdnnen wir jederzeit nachtraglich
den bestehenden Unterlagen hinzufiigen. Dann
werden die potentiellen Investoren Uber die
Benachrichtigungsfunktion von AWARO® per E-
Mail informiert. Wichtig ist fir uns auch, dass wir
Dokumente innerhalb des Datenraums kommen-
tieren kénnen, so dass der Nutzer schnell die fir
ihn wesentlichen Informationen finden kann.
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Welche Vorteile und welchen Nutzen bietet
lhnen der Einsatz des Datenraumes?

Wir sparen uns einen enormen Zeitaufwand, da
wir keine Daten auf CDs oder USB-Sticks spei-
chern und an die Investoren versenden mussen.
Darlber hinaus ermitteln wir mittels Activityre-
ports wie die Nutzer in dem Datenraum vorgehen
und auf welche Informationen sie besonderen
Wert legen. So kénnen wir jederzeit nachvollzie-
hen, welchen Informationsstand die einzelnen
Interessenten haben und zielgerichtet Gesprache
mit ihnen fihren.

Auch die Aktualisierung der Informationen im
Datenraum und die Moglichkeit zu Uberprifen,
ob die Investoren sich diese angesehen haben,
ist flr uns ein wesentlicher Vorteil, denn das war
friher ein enormer Organisationsaufwand fur
uns. Die schnelle Orientierung und das Finden
der Dokumente innerhalb des Datenraums ist
natdrlich auch ein ausschlaggebendes Argument
fir den Einsatz von AWARO®.

Hat der Datenraum AWARO® eine strate-
gische Bedeutung fiir Sie?

Auf jeden Fall. Durch den Einsatz des Daten-
raumes bieten wir unseren potentiellen Investoren
eine absolute Transparenz und kénnen ihnen
damit alle fir sie notwendigen Informationen

zur Verfligung stellen. Und das rund um die Uhr
und weltweit. Jeder einzelne Investor kann so flr
sich entscheiden, welche Informationen fir ihn
wichtig sind und welche nicht.

Wie ist die Zusammenarbeit mit dem Anbie-
ter des Datenraumes?

Sehr gut. Wir haben zwei Kontaktpersonen, die
wir jederzeit bei Fragen oder Winschen anrufen
kénnen. Méchten wir zum Beispiel einen neuen
Ordner mit Dokumenten hinzufiigen, wird das
sofort erledigt. Auch die Gestaltung der Willkom-
mensseite, auf die die Investoren zuerst gelangen,
wurde personlich auf uns zugeschnitten und an
unsere Corporate Identity angepasst.
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